Tema 3 - Informacién Asimétrica y
Barreras a la Eficiencia
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= Principio de Eficiencia, Teorema de Coase

« Informacion asimétrica y barreras a la
eficiencia

Informacién asimétrica y barreras a la eficiencia

El Principio de Eficiencia:

“Si los agentes pueden negociar de forma efectiva y
pueden aplicar y exigir el cumplimiento de sus decisiones,
los resultados de la actividad econémica tenderan a ser
eficientes (para los agentes que intervienen en la
negociacion.)”
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= Obstaculos al Principio de Eficiencia
Identificacion y puesta en contacto de partes relevantes

Adquisicién y comunicacion de informacion acerca de distintas
alternativas

Proceso de informacién y acuerdo sobre valor de distintas
alternativas

Negociacién sobre reparto del valor generado
Limites al reparto del valor
Costes de contratacién y seguimiento del cumplimiento de los
contratos
Limites al cumplimiento de los acuerdos:
= Incapacidad de compromiso
= Dificultades de medicion
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« En temas posteriores trataremos algunos
de estos obstaculos

s En este tema, vamos a estudiar el impacto
de la existencia de asimetrias de
informacion




Informacion asimétrica
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= ¢ Por qué estudiar situaciones con
asimetrias de informacion?
= Asimetrias informativas: uno de los principales
problemas a los que se enfrentan las
organizaciones
= Asimetrias de informacion son un obstéaculo:
= Para la “negociacion efectiva”
= Para la “aplicacion y cumplimiento de acuerdos”

Informacion asimétrica

Terminologia:

+ Informacién perfecta: todos los individuos que
intervienen en una transaccion tienen toda la
informacion relevante.

+ Informacién simétrica: los distintos individuos que
intervienen en una transaccion tienen la misma
informacion, aunque ésta no sea perfecta

« Informacion asimétrica: distintos individuos tienen
acceso a distinta informacion (individuos tienen
informacion privada)

+ Contrato: acuerdo que regula la realizacién de una
determinada transaccion (puede no ser un acuerdo
escrito/formalizado mediante un contrato explicito).

Informacion asimétrica

+* Puede haber asimetrias informativas en
distintas fases
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= Puede haber asimetrias informativas en Asimetria informativa ex ante o pre-
distintas fases contractual (problemas de “informacion
t=-1 t=0 =l ot oculta”):

+ Las partes tienen informacién privada antes
de que se firme el contrato
+ Candidato a un puesto de trabajo y empresa
+ Tomador de un seguro y empresa aseguradora
+ Comprador y vendedor de coche usado
= Empresa y accionistas o prestatarios.




Informacion asimétrica

Asimetria informativa ex post o post-
contractual (problemas de “accién oculta”):
= Tras firmarse el contrato, una parte (o las dos)

llevan a cabo acciones que no pueden ser
observadas por la otra

= Empleado y empleador

= Directivos y accionistas

= Tomador de un seguro y empresa aseguradora

= Empresa y accionistas y prestatarios

Informacion asimétrica

s En futuros temas, analizaremos consecuencias
de asimetrias informativas posteriores al
contracto:

+ Para la organizacion de la empresa (integracion
vertical)

+ Parala mo’tivacic')n de los miembros de la
organizacion

+ En este tema, nos centramos en asimetrias
informativas previas al contrato para ilustrar las
limitaciones del P.E. y el Teorema de Coase

Informacion asimétrica
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= Vamos a ver su efecto en:
= Tema 3.1: Entornos de negociacion
entre pocos individuos (tergiversacion
estratégica del valor):

= Compra de un bien o adquisicion de una
empresa

= Contribucién a un bien publico

* Tema 3.2: Entornos de mercado
(seleccion adversa)

Informacion asimétrica

« Tema 3.1 - Tergiversacion Estratégica del Valor
+ 3.1.1 Caso de compra-venta
+ 3.1.2 Caso del bien publico

Informacion asimétrica. Negociacion.

3.1.1. Negociacién de una compra:
adquisicidn de una empresa

*» Laempresa Cy la empresa V se ponen en
contacto para la posible adquisicién de V por
parte de C.

* La empresa V puede estar en dos situaciones
posibles:
= V1. Sus proyectos de inversién no son buenos: valor 0
= V2. Tiene proyectos de inversion rentables: valor 2

= La probabilidad de que la empresa esté en la
situacion V1 es del 80%; la probabilidad de la
situacion V2 es del 20%.

Informacion asimétrica. Negociacion.

« La empresa C puede ser de dos tipos:

+ C1. Los conocimientos de sus empleados son
altamente complementarios con los activos de
la empresa V: valor 3

« C2. Los conocimientos de sus empleados no
estan tan bien adaptados a los activos de la
empresa V : valor 1

+ Probabilidad de C1 = 80% ; probabilidad de
C2=20%




adquisiciéon?

Informacion asimétrica. Negociacion.

= ¢ Es siempre eficiente que se produzca la
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Valor del Vendedor

0 (prob=0.8) | 2 (prob=0.2)
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Valor del Vendedor
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Eficiente Ineficiente
Eficiente Eficiente
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s Sj
= V sabe la valoracién de C
« C sabe la valoraciéon de V

* ¢En qué casos esperamos que se
produzca la adquisicidon?

Informacion asimétrica. Negociacion.

Valor del Vendedor

0 (prob=0.8)

2 (prob=0.2)

Informacion asimétrica. Negociacion.

Valor del Vendedor

0 (prob=0.8) | 2 (prob=0.2)

Venta No venta

Venta Venta




Informacion asimétrica. Negociacion.
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= Ahora supongamos que, a la hora de
negociar, cada empresa conoce su
valoracion pero no la de la otra empresa.

= Ambas empresas conocen los posibles
tipos/situaciones y la probabilidad de
encontrar a cada tipo/situacion

Informacion asimétrica. Negociacion.
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= Si fueras la empresa en venta:

« Situ valoracién fuera €2 ¢revelarias tu
valoracién al comprador?

« ¢ Y situ valoracion fuera €0?
= Si fueras la empresa compradora:

« Situ valoracioén fuera €1 ¢revelarias tu
valoracion a la otra empresa?

« ¢ Y situ valoracion fuera €3?

Informacion asimétrica. Negociacion.
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= ¢Qué pasaria si el vendedor convence al
comprador de que su valoracion es €2 y el

comprador convence al vendedor de que
su valoracion es €1?

= Es posible que no se produzca la
adquisicién aun en casos en los que seria
eficiente

= ¢ Por qué? Tergiversacion estratégica de la

informacion por parte de compradores y
vendedores.

Informacion asimétrica. Negociacion.
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s Supongamos ahora, que para intentar
remediar este problema actuamos como
mediadores.

= Nuestra mision es la de fijar el precio al
gue se realizara la transaccion.

« No sabemos las valoraciones de
compradores y vendedores, pero si las
proporciones de cada tipo de comprador y
vendedor.

Informacion asimétrica. Negociacion.

= Objetivo: que se realice la compra cuando el
valor del comprador es mayor, y que no se
realice cuando el valor del vendedor es mayor.

= Proceso:
= Fijamos un precio p
= C yV comunican sus valoraciones, cy v
* Sila de C es mayor que la de V (c>v) se

realiza la compra

= ¢Qué precio logra que:
= Cy Vrevelen sus verdaderas valoraciones y que
= se produzca la venta siempre que sea eficiente

Informacion asimétrica. Negociacion.

Valor del Vendedor
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Informacion asimétrica. Negociacion.
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= iUn solo precio no puede funcionar!

= Para garantizar eficiencia podemos probar a
hacer que los precios dependan de las
valoraciones: p(3,0), p(3,2), p(1,0)

+ Necesitamos:
= p(1,0)=1
= pE,2) =22

= Problema:
= C puede querer mentir para pagar p(1,0) <1
= V puede querer mentir para cobrar p(3,2) = 2

= Optimo: p(1,0) = 1; p(3,2)=2

Informacion asimétrica. Negociacion.

Valor del Vendedor

0 (prob=0.8) | 2 (prob=0.2)
1 X
; 2
ep?

Informacion asimétrica. Negociacion.

= Dado un precio p(3,0)=p, ¢cuando revelara
C su verdadera valoracion si piensa que V
va arevelar la suya?

= C=1

= ¢ Qué obtiene si miente?

= ; Qué obtiene si dice la verdad?
» C=3

= ¢, Qué obtiene si miente?

= ¢ Qué obtiene si dice la verdad?

Informacion asimétrica. Negociacion.

« Dado un precio p, ¢cuando revelara V su
verdadera valoracion si piensa que C va a
revelar la suya?

= V=2

* ; Qué obtiene si miente?

* ; Qué obtiene si dice la verdad?
V=0

= ; Qué obtiene si miente?

* ; Qué obtiene si dice la verdad?
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= Restricciones que aseguran que cada
parte es honesta (revela su verdadera
valoracion):
» Restricciones de compatibilidad de

incentivos

= Para el caso del ejemplo: jno hay un

precio que permita que se cumplan las

restricciones de compatibilidad de
incentivos de Cy V simultdneamente!

Informacion asimétrica. Negociacion.
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= Para otros valores de los parametros, si
puede haber precios que permitan que se
cumplan las restricciones de
compatibilidad de incentivos de Cy V




Informacion asimétrica. Negociacion.

Tema 3.1.2 - Negociacion para la
financiacién de un bien publico

» Consideremos un entorno distinto

+ Ahora varios individuos deben decidir el nivel de
gasto en un bien publico
= Les reporta utilidad/beneficios a todos
= Su consumo no es exclusivo

= Ejs:
= Adquisicién de una antena parabdlica

= Inversién en una campafia de publicidad para publicitar un
producto (no un productor en concreto)

= Inversion en infraestructuras para un poligono industrial...

Informacion asimétrica. Negociacion.
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= Hay N empresas en el parque empresarial
Leganés Tecnoldgico.

« Se plantea realizar una inversion para el
tendido de cables de fibra optica que
permitiria que las empresas tuvieran
acceso a comunicaciones de banda
ancha.

« El coste del tendido es de €10000,
independientemente del nimero de
empresas que lo utilicen.

Informacion asimétrica. Negociacion.
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= Para algunas empresas, el acceso a
comunicaciones de banda ancha es muy
ventajoso: valoran el tendido en €200000.

= Para otras el tendido no supone ninguna
ventaja adicional: su valoracién es de €0.

= Cada empresa conoce su valoracién pero
no las demés

= Todas las empresas saben que la

probabilidad de que una empresa tenga
una valoracion de €200000 es p.

Informacion asimétrica. Negociacion.
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s Las empresas tienen que ponerse de
acuerdo para que se produzca la
instalacion

= Si una empresa no quiere participar en los
costes del proyecto ni obtener acceso al
cableado puede simplemente retirarse.
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= ¢Cudéntas empresas tendran que tener una
valoracion de €200000 para que sea
eficiente realizar el proyecto?

= Una es suficiente.

Informacion asimétrica. Negociacion.

+ Dado que con una empresa es suficiente para
que el proyecto sea rentable, supongamos que
se decide que el proyecto se lleve a cabo si al
menos una empresa declara tener una
valoracion de €200000.

« Ademas se determina que el coste del proyecto
se divida a partes iguales entre las empresas
que declaran tener esta valoracion.

+ Supongamos que N=2
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= ¢Cudl es la restriccion de compatibilidad
de incentivos para una empresa de
valoracion €2000007?

Informacion asimétrica. Negociacion.
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« B° esperado si revela verdadera valoracion:

p(200000-50000) + (1-p)(200000-100000) =
100000+50000p

+ B° esperado si miente :
p(200000-0) +(1-p)0 = 200000p
« Restriccién de Cl:
100000 + 50000p =200000p
p < 100000/150000=2/3
« Vemos que si p > 2/3 la restriccion de
compatibilidad de incentivos no se cumple.

Informacion asimétrica. Negociacion.

= Sila probabilidad de que las empresas valoren
el tendido de fibra eléctrica es alta es méas
complicado asegurar que las empresas revelen
su valoracion

= Latergiversacion no es privadamente costosa
cuando es muy probable que la transaccion se
lleve a cabo en cualquier caso

= Irbnicamente, cuanto mayor sea p , j mayor es la
probabilidad de que el tendido sea eficiente !
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= Supongamos ahora que N=3:

= ¢Cual es la restriccion de compatibilidad de
incentivos para una empresa de valoracion
€2000007?
+ Probabilidades:
= Ninguna otra empresa tiene valoracién 200000:
(1-p)A-p)=1+p?-2p
» Las dos tienen valoracién 200000:
p2
= Una tiene valoracién 200000:
1- (1 +p?-2p) -p?=2p -2p®
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= B esperado si revela verdadera valoracion:
(1 + p? —=2p)(200000-100000) + p2(200000-33333) +
+(2p —2p?) (200000-50000)

= B° esperado si miente:
(1 + p2 —2p)(0)+ pP2200000+(2p —2p2) 200000

= La probabilidad limite resulta ser p=0.44 < 2/3

= Al aumentar N se hace mas dificil asegurar
revelacion de verdaderas valoraciones.

= De nuevo ironia: al aumentar el nimero de empresas
aumenta la probabilidad de que el tendido sea
eficiente
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s Problema:

+ Si hacemos depender la contribucién al bien
publico de lo que las empresas declaren, las
empresas tenderan a ocultar su verdadera
valoracion

« Problema clasico del free-rider (gorrén)




Recapitulaciéon

= En entornos de negociacién, asimetrias de
informacion pueden hacer que los
resultados sean ineficientes.

= Al aumentar el nUmero de participantes
pueden agravarse los problemas en
algunos contextos (bienes publicos)

Otros problemas

= Individuos interesados en adquirir
informacion que pueda permitirles lograr
un acuerdo mas ventajoso.

— Se usan recursos en una actividad
improductiva: no afecta a la asignacion
final, sélo a la distribucion.

s Si las dos partes consumen recursos en
adquirir esa informacion: duplicacion de
costes.

= ¢ Puede el mercado resolver el problema?
= ... lo veremos el proximo dia
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